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Attirer des nouveaux licenciés dans nos clubs AURA (Theme 1.2)

1. Ses Objectifs :

création/maintien/renforcement du lien entre I'adhérent et le club par le
Développement la convivialité

2. Le public visé :

Le judoka, sa famille et ses amis.

Exemples : Enfants, adolescents, public périscolaire, classes de CE2, section UNSS, centre de loisirs, étudiants, per-
sonnes dgées en EPHAD, résidants d'IME

3. Son déroulement :

Trouver une solution en respectant les gestes barrieres

(Portion individuelle : pique-nique tiré du sac, madeleine/boisson, Repas avec
plateau individuel)

Séance Judoka'fé, matinée judo'range, judoka'paque, mettre en place des
challenges, concours en visio.

Description des modalités de mise en ceuvre de I'action proposée

4. Ses intéréts et bénéfices :

Renforcement du lien entre I'adhérent et le club pour fidéliser.
Rétablir le contact et les échanges entre les judoka, les familles.
Attirer de nouveaux licenciés.

Pourquoi faire ce type d'action. Description des bénéfices recherchés par la mise en ceuvre de I'action. Exemples :
recrutement de nouveaux licenciés, établissement d'un partenariat avec une institution, fidélisation des licenciés
pour la saison suivante, mobilisation de ressources financiéres pour le club, etc... )



